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¢Por qué tus
clientes se acuestan
con otro si dicen
gue les gustas tu?

Néstor Braidot, uno de los mas destacados especialistas en Neuromarketing y
Neuromanagement presentd su nuevo libro “Neuromarketing” el pasado mes
de Octubre. Braidot, un auténtico revolucionario del Marketing, ha logrado
reformular muchos de los principios de esta materia creando una nueva
disciplina: el Neuromarketing.




La neurociencia aplicada al comportamiento del cliente, al posicionamiento
del producto o al precio son algunos de sus temas clave y que, sin lugar a
dudas, captaran nuestra atencion. Sus publicaciones, de reconocimiento

internacional, son admiradas y de consulta obligada en todo el mundo.

o ¢Por que bebemos Coca — Cola si
nos gusta mas Pepsi?

a ¢Como afecta la musica a nuestro
comportamiento en el supermercado?

a ¢ Como afecta la psicologia del color en
nuestra decision de compra?

www.grupobcc.com
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